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UKOLIKO VIDIŠ SEBE U NAŠEM TIMU, POŠALJI NAM SVOJU BIOGRAFIJU 
PUTEM LINKA DO 22.7.2026. KONTAKTIRAĆEMO TE AKO UĐEŠ U SLEDEĆI 

KRUG SELEKCIJE. SREĆNO!

Beograd Na određeno vreme

• Imaš minimum godinu dana iskustva na poslovima 

prodaje, pregovaranja i saradnje sa korporativnim 

klijentima, administriranja prodaje

• Poseduješ diplomu fakulteta ili više škole, poželjno 

ekonomskog usmerenja 

• Imaš iskustva u pripremi analiza i izveštaja o 

realizovanim planovima prodaje

• Aktivno radiš u MS Office paketu 

• Poželjno je znanje SAP-a i CRM-a 

• Imaš znanje engleskog jezika na minimum srednjem 

nivou

• Smatraš sebe komunikativnom osobom, veštom u 

pregovaranju i timskim igračem

• Usmeren/a si na obezbeđivanje nesmetane 

saradnje sa korporativnim klijentima kroz unos 

podataka matičnih zapisa o kupcima i održavanje 

dokumentacije u internim programima i 

aplikacijama 

• Pripremaš ugovornu dokumentaciju za potpisivanje, 

predlažeš forme ugovora, kreiraš ponude i podnosiš 

zahteve za definisanje finansijskih limita 

• Sprovodiš proces pregovora sa potencijalnim 

klijentima u cilju potpisivanja ugovora i 

uspostavljanja saradnje 

• Analiziraš i iniciraš procese obnove ugovora sa 

postojećim klijentima

• Kontrolišeš poštovanje ugovornih obaveza 

• Prikupljaš i analiziraš podatke o potencijalnim 

klijentima 

• Kreiraš i dostavljaš izveštaje o stanju potraživanja i 

statusu postojećih korporativnih klijenata, o 

realizaciji plana prodaje u definisanom periodu i 

druge potrebne izveštaje o korporativnim klijentima

• Formiraš i dostavljaš predloge poboljšanja saradnje 

sa klijentima u cilju održavanja lojalnosti 

SPECIJALISTA ZA POSLOVANJE 

SA KLJUČNIM KORPORATIVNIM 

KLIJENTIMA

https://posao.nis.rs/prijava/specijalista-poslovanje-sa-kljucnim-korporativnim-klijentima
https://www.linkedin.com/company/nis-a-d-novi-sad/posts/?feedView=all
https://www.instagram.com/kompanija_nis/
https://www.facebook.com/NisAdNoviSad

